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Resumen

El presente trabajo parte de la perspectiva del Nuevo Regionalismo para analizar el impacto
de las reformas econdmicas que caracterizan a este nuevo proceso de integracion,
analizando en particular la economia del Mercosur. El estudio se realiza para el periodo
comprendido entre 1980-2000. Pensamos que el Mercosur bien puede ser enmarcado
dentro de las caracteristicas que presenta el Nuevo Regionalismo, y que las reformas
econOmicas propiciadas por los paises integrados provocaron un impacto directo y positivo
en la productividad de la economia regional y, a través de este progreso, en el crecimiento
del producto.

Summary

The present work leaves from the perspective of the New Regionalism to analyze the impact
of the economic reforms that characterize to this new process of integration, analyzing in
particular the Mercosur’s economy. The study is made for the period between 1980-2000.
We thought that the Mercosur well can be framed inside the characteristics that presents the
so called New Regionalism, and that the economic reforms propitiated by the integrated
countries provoked a direct and positive impact on the productiveness of the regional
economy and, across this progress, on the growth of the product.
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version preliminar de una investigacion mas amplia que se esta realizando en colaboracion
con la Universidad de Zaragoza.
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1. lintroduccién

En estas dos Ultimas décadas, a causa del creciente nimero de acuerdos preferenciales de
comercio (APC) gue se vienen generando, han aparecido fuertes inquietudes acerca del porvenir del
sistema multilateral de comercio. Este avance y fortalecimiento del regionalismo, que se genera a la
par de una creciente profundizacion del multilateralismo, ha generado una fuerte controversia
académica y politica. Existen muchos nuevos interrogantes sobre tales fenomenos. No obstante, y a
estas instancias, parece oportuno recordar tres de ellos que fueran expuestos por Lahiri (1998) y que
pueden servir a modo de sintesis del debate actual. Estos son:

¢La extension del nuevo regionalismo socavara el progreso del multilateralismo?
¢El éxito del multilateralismo, necesariamente conduce a la ampliacion del regionalismo?
¢El regionalismo afecta al cumplimiento de los articulos de la OMC?

Lejos esta el presente trabajo de ofrecer una respuesta a tales interrogantes, pero sirven de marco
general y referencia acerca de los temas que se tratardn en el presente trabajo, en donde nos
centraremos, fundamentalmente, en lo concerniente al GATT.

Referido al GATT sefialaban Bagwell y Staiger (1998): La piedra angular del sistema GATT se
sustenta en tres principios; el de reciprocidad; la no discriminacién y el mecanismo de consultas para
resolver disputas. *

La discusion mas fuerte ronda fundamentalmente en torno a la clausula de Nacion mas Favorecida
(NMF) %y al articulo XXIV del GATT. Pero ¢Qué nos dice este articulo y qué relacion guarda con la
clausula de NMF?

El articulo XXIV representa una excepcion a la aplicacion de la clausula de NMF al autorizar la
celebracion de un APC, lo que pareceria, en un principio, un permiso para las naciones firmantes del
GATT para evitar la norma esencial del multilateralismo, “la no discriminacion”. Sin embargo, estos
acuerdos deben ser autorizados por el organismo internacional y deben manifestar los beneficios y
las conveniencias de aumentar la libertad econémica entre los socios, expresando su voluntad de
que estos acuerdos no buscan socavar el comercio con terceros paises. Esto seria en términos de
Viner, evitar toda posibilidad de que se genere una desviacion de comercio, buscando sélo potenciar
los efectos de creacion de comercio.

Asimismo, el articulo XXIV impone a los paises firmantes de un APC el manifestar una clara
voluntad y determinacion para llegar a acuerdos en los que se debe programar un desmantelamiento
total de las barreras comerciales, argumentando de esta manera la compatibilidad del mencionado
articulo con las normas basicas del multilateralismo. En este sentido ademas, se prevé que la
composicion de la nueva estructura arancelaria no podra, en conjunto, dar lugar a una protecciéon
superior al del anterior sistema. Soélo bajo estas condiciones, la OMC autorizara la conformacion de
un APC.

Entonces, si un APC no puede, en promedio, elevar la proteccion inicial hacia terceros paises, al
mismo tiempo que eliminan completamente las barreras entre los socios, pareceria ser que un APC
es, esencialmente, un avance hacia una reduccion en la proteccion sobre el libre comercio, y asi, un
paso mas hacia el libre comercio en general *. Respecto a esta Ultima cuestion, Estevadeordal, Goto
y Saez (2000) realizaron un estudio del MERCOSUR desde la perspectiva del nuevo regionalismo.
Examinan las politicas comerciales y los flujos de comercio entre los socios integrados con mas

'En Bagwell y Staiger (1998), Dam (1970) y Ender (1997) se puede encontrar una discusion mas profunda acerca de las
clausulas de reciprocidad y no discriminacion respecto a sus incidencias econémicas.

La clausula de NMF establece que cuando una nacion reduce un arancel (o alguna otra barrera comercial), este
desmantelamiento de la proteccion debe ser aplicado a todas las importaciones procedentes del resto de los paises
firmantes del GATT. Lo que se buscaba con esto era principalmente que el nivel de proteccion fuera idéntico para todas las
naciones socias, sustentando la norma de reciprocidad y fundamentalmente la de no discriminacion.

% Estos no es lo mismo que decir que un APC serd, o no, beneficioso para el bienestar general de los socios participantes
o para el resto del mundo. Se hace referencia al debate de causacion entre regionalismo y multilateralismo.



detalle, desde mediados de los ochenta a la actualidad. En su estudio demuestran que las
reducciones arancelarias unilaterales son considerables y mucho mayores en relacion a las
reducciones bilaterales posteriores. Confirman, asi, una de las caracteristicas mas importantes que
sefialara Ethier (1998) el nuevo regionalismo, que es que las reducciones adicionales en los
aranceles preferenciales son relativamente modestas en comparacion con las agresivas reformas
unilaterales. Han analizado ademas si la dindmica de los flujos comerciales confirmaban una mayor
apertura después de llegar al acuerdo. Es decir, si las politicas comerciales han estimulado un
mayor crecimiento del comercio, a este respecto encuentran que no solo el intercambio intra-regional
ha crecido considerablemente, sino que también lo ha hecho el comercio inter-regional, sefialando
gue es muy probable que haya primado el efecto de creacion de comercio antes que el de
desviacion. También estudian el impacto probable de un acuerdo de libre comercio del tipo
MERCOSUR (reduccion de aranceles comunes y multilaterales) comparado con un acuerdo de libre
comercio tradicional en el cual solo se realizaria una reduccién de los aranceles preferenciales,
caracteristico del primer regionalismo. Para esto aplican un modelo basado en competencia
imperfecta y diferenciacion de producto, en donde la reducciéon de los aranceles preferenciales es
acompafado por la reduccion de los aranceles unilaterales. A través de este modelo han
demostrado que un acuerdo del tipo MERCOSUR conduce a generar un efecto de creacion de
comercio y que siempre el bienestar de los miembros y los no miembros se incrementa. Con lo que
se puede concluir que el proceso de integracion de este tipo es ampliamente beneficioso para todo
el sistema multilateral.

No obstante, la preocupacion sobre estos acontecimientos radica en la creencia de que algunas de
estas acciones podrian entorpecer el camino hacia la liberalizacion multilateral.

Pero lo cierto es que, hasta el momento, no hay resultados tedricos concluyentes acerca de las
implicaciones potenciales que estos acuerdos podrian tener sobre el desarrollo futuro de las
negociaciones multilaterales, y la Uniéon Europea aparece como la paradoja mas resonante para
aquellos que creen en la inconveniencia de los tratados de integracion para el sistema multilateral.
Por otra parte el escenario internacional ha cambiado drasticamente. Hoy ya se esta hablando de un
nuevo regionalismo, el que no solo se ve impulsado por factores distintos a aquellos que darian
origen al la Unién Europea, sino que ademas adopta estrategias diferentes a las de aquellos dias.
En este Ultimo periodo, la caracteristica comin a todos los procesos de integracion,
fundamentalmente en los paises en desarrollo, fue el proceso de reformas econdémicas que estos
paises emprendieron, todas ellas destinadas a otorgar mayor protagonismo al "'mercado” como
motor de la economia.

La hipdtesis de este trabajo es que este nuevo proceso de integracion, a raiz las reformas previas
gue lo caracterizan, estarian afectando directamente la productividad de la economia mediante una
mejora en la asignacion de los recursos y, de esta forma, al crecimiento del producto. Si esto fuera
asi, se podria recrear un ambiente mucho mas propicio en vista de una futura profundizacién de la
apertura econémica a escala multilateral, ya que la economia de cada regiébn mejoraria su posicion
competitiva en forma gradual y, el impacto negativo que se podria producir sobre la estructura
productiva regional, producto de una apertura multilateral drastica, seria mucho menor.

Por esto mismo resulta muy necesario realizar estudios empiricos sobre los procesos regionales a
fin de evaluar su comportamiento, lo que permitira comprender algo mas de cerca el posible
escenario futuro.

El objetivo del presente trabajo es analizar el impacto de las reformas econdémicas sobre el
crecimiento en el caso del MERCOSUR, uno de los acuerdos preferenciales de comercio mas
recientes, el cual se consolida definitivamente a partir de enero de 1995. Se contrastara el impacto
de los procesos de reformas econdémicas emprendidas sobre la productividad de la economia y
sobre el crecimiento del producto. Este punto pretende identificar los canales a través de los cuales,
las politicas econdmicas de apertura y las nuevas reformas, afectan al crecimiento econémico.

El trabajo se estructura de la siguiente forma: La seccién 2 confronta algunos de los hechos
estilizados que, segun Ethier (1998), serian la caracteristica comun al nuevo regionalismo, haciendo
referencia al caso MERCOSUR. La seccion 3 analiza al proceso de integracibn como una estrategia
de fomento al crecimiento del producto. La subseccion 3.2 calcula la productividad total de los
factores (PTF) para los cuatro paises de la region integrada. La subseccion 3.3 y 3.4 analizan el



impacto de las reformas sobre la PTF y el producto, midiendo ademas la interrelacion entre reforma,
productividad y crecimiento del producto. Por ultimo en la seccién 4 se arriba a las conclusiones.

2. MERCOSUR y nuevo regionalismo

Una de las diferencias mas destacables entre el primer regionalismo y el nuevo regionalismo
radica en el foco de atencion a la hora de evaluar los fenomenos. Mientras el primer regionalismo se
centra en el efecto de los APC sobre el bienestar desde un analisis estético, el nuevo regionalismo
propone descubrir sus efectos dinamicos, tanto para evaluar los beneficios (perjuicios) del proceso
como para determinar las razones que llevan a los paises a concertar tales acuerdos.

Para encuadrar al MERCOSUR en lo que se ha denominado “nuevo regionalismo” pasaremos
revista a los hechos estilizados que caracteriza a este nuevo proceso de APC sugeridos por Ethier
(1998). Tales caracteristicas de este nuevo movimiento de regionalizacion son: *

1. El nuevo regionalismo tipicamente incluye uno o mas paises pequefios unido con un gran pais.

En el caso del MERCOSUR la principal economia es la de Brasil secundada por
Argentina, quienes fueron los dos promotores originales del acuerdo. Estas dos economias
representan el 98 por ciento de la poblacién del area, el 97 por ciento del PIB regional, y el 95
por ciento de las exportaciones en 1998. Esta situacion, segun el planteamiento que realiza
Wonnacott (1996) de las relaciones Hub-and-Spoke (centro-periferia), es preferible y elevaria el
bienestar potencial de los socios en conjunto, en contra de una situacion en la que haya solo un
pais dominante tomando la posicion de centro (“Hub”).

2. Tipicamente, los paises pequefios han hecho recientemente, o estan haciendo, significativas
reformas unilaterales.

En el caso del MERCOSUR todos los miembros integrados han sido y son reformadores,
con un especial énfasis puesto por las dos economias principales quienes ya comienzan a
implementar un proceso de duras reformas comerciales a mediados de los ochenta. Tales
reformas comerciales se complementarian con otras reformas econOmicas (principalmente

destinadas a controlar la inflacién) consagradas en Argentina por lo que fue conocido como Plan
de Convertibilidad en 1991, y el plan Real en Brasil en 1995.

3. No se realizan movimientos dramaticos hacia el libre comercio entre los miembros: el grado de

liberalizaciéon es tipicamente modesto. Asi el paradigma vineriano no es un punto de partida
natural.

Probablemente esta no sea una caracteristica que se adecue bien al caso del
MERCOSUR ya que el proceso de liberalizacion entre los socios ha sido extremo. No obstante,
el proceso de desmantelamiento de las barreras comerciales entre socios ha sido paulatina en
lo que fue el programa de liberalizacion comercial, que consistia en rebajas arancelarias
progresivas, lineales y automaticas que fueron acompafiadas también de fuertes rebajas

4 Una buena exposicion de estas caracteristicas, aplicadas al caso MERCOSUR, se pueden encontrar también en
Estevadeorral, Goto y Saez (2000). Algunos comentarios al caso MERCOSUR en Ethier (2001).



arancelarias unilaterales. Concretamente se pasé de tener un arancel promedio del 16-30 por
ciento en 1990 a un 11-14 por ciento para el 2001, (Tansini y Tabaré, 2001).

4. La liberalizacion es emprendida principalmente por el pais mas pequefio. Los acuerdos son
“one-sided”.

Esta situacion se verifica especialmente en tratados como el NAFTA donde prima la
imposicion de los EEUU. El caso del MERCOSUR es ciertamente diferente. En este caso todas
las economias han otorgado concesiones, incluso Brasil que es su mayor economia, sobre esto
Ethier (2001) sefiala y se pregunta ¢Tal vez porque Brasil también es un pais reformador? En
todo caso, este factor puede contribuir a que se genere un mayor nivel de convergencia entre
los paises, llevando a las economias por un sendero de cambios estructurales menos
traumaticos.

5. Los acuerdos regionales generalmente suponen una profunda integracion: los socios rara vez se
limitan a reducir o eliminar las barreras comerciales, sino que también armoniza o ajustan
diversas cuestiones de otras politicas econdémicas.

El MERCOSUR preveia desde su comienzo formalizar una serie de acuerdos tendentes
a avanzar y profundizar en los procesos emprendidos. Ya en su acta constitutiva, en lo que fue
el Tratado de Asuncidon en 1991, se manifestaba la intencién de facilitar la libre movilidad de
bienes, servicios y factores de produccion, asi también como coordinar las politicas comerciales,
sectoriales y macroeconomicas. Lo cierto es que sobre este ultimo aspecto, ain no se ha podido
avanzar mucho, principalmente debido a los desajustes en sus balanzas de pagos y déficit
fiscales que han experimentado en los Ultimos anos éstas economias.

6. Los acuerdos son regionales también en un sentido geografico. Los participantes suelen
compartir fronteras.

En el caso del MERCOSUR este es un hecho evidente. Ethier (2001) sefiala que esta
caracteristica puede no ser Gtil para distinguir del primer regionalismo del nuevo. La importancia
subyacente en esta peculiaridad es la posibilidad de que los acuerdos se consagren entre lo que
es denominado como socios comerciales naturales, lo que reduciria la posibilidad de que se
genere una gran desviacion de comercio.

Como se puede ver, el caso del MERCOSUR estaria siguiendo algunos de los patrones descritos
por el enfoque que hemos denominado como nuevo regionalismo, con todo lo que esto significa.

Uno de los principales objetivos de ésta estrategia integradora es € de incrementar los flujos de
comercio internacional, en especial en el ambito intra-regional. Los resultados de esto se pueden ver
en el cuadro 1, que muestra la evolucion de los flujos comerciales de los paises del MERCOSUR,
donde tanto el comercio intrazona, como con el resto del mundo, ha experimentado tasas de
crecimiento muy significativas. Si bien es notorio que el comercio intrazona crece en una proporcion
mayor que con el resto del mundo, este fendmeno se verifica antes de la puesta en marcha del
tratado, (quizas por el ambiente econémico que se creara después del tratado de Asuncion en
1991), cuando los flujos de comercio, desde los paises integrados hacia los mercados del
MERCOSUR, competian en igualdad de condiciones con el resto del mundo. A @iz de esto, se
podria pensar que éstos poseian una posicion competitiva anterior y que su dindmica se explica mas
por las nuevas oportunidades de negocios que este tipo de acuerdo suele estimular que por una



ventaja en demérito de sus competidores. Respecto a las exportaciones se puede decir que su tasa
de crecimiento con destino MERCOSUR si han sido mayores que con el resto del mundo, pero esto
no implicaria que hubiese primado un efecto desviacion, sino por el contrario, se estaria visualizando
con mas fuerza un efecto creacion.

Un segundo objetivo es el de conducir a la economia hacia un proceso de reformas econdmicas
significativas, no habria espacio para detallar todo el proceso de reformas emprendidos por los
cuatro paises en esto ultimos 10 afios, pero basta ver algunos indicadores para apreciar sus
resultados. Cémo lo estaria indicando el grafico 2, uno de los mayores logros, en especial para la
economia argentina y brasilefia, fue el control sobre la tasa de inflacién que se alcanzaria luego de
la puesta en marcha del Plan de Convertibilidad en 1991 en Argentina, y el Plan Real en 1995 en
Brasil. Otro indicador del alcance de las reformas impulsadas y, sobre todo, de la confianza
depositada por parte de los inversores internacionales en el nuevo proceso de reformas, es el flujo
de capital proveniente del exterior, un indicador de estos se presenta en el grafico 3 sobre flujos de
IED hacia la zona integrada, este Ultimo punto se enlaza con nuestro tercer objetivo al momento de
establecer un APC, el cual es atraer crecientes flujos de IED.

Cuadro 1
DESTINO DE LASEXPORTACIONES DE BIENES, FOB ORIGEN DE LASIMPORTACIONES DE BIENES, CIF
(Millones de délares) (Millones de délares)
MERCOSUR MERCOSUR
Intra-Mercosur Tasade Resto del Tasade Intra-Mercosur Tasade Resto del Tasade
crecimiento Mundo crecimiento crecimiento Mundo crecimiento

1987 2527 - 31 606 - 1987 10 863 - 162 470
1988 2 941 16.4 41 934 32.7 1988 3052 -71.9 20 075 -87.6
1989 3836 30.4 42 714 1.9 1989 3934 28.9 22121 10.2
1990 4127 7.6 42 276 -1.0 1990 4240 7.8 25 057 13.3
1991 5103 23.6 40 794 -3.5 1991 5247 23.7 29 017 15.8
1992 7216 41.4 43 251 6.0 1992 7487 42.7 33 145 14.2
1993 10 026 38.9 44 096 2.0 1993 9429 25.9 38 653 16.6
1994 12 048 20.2 49 842 13.0 1994 12 390 31.4 49 828 28.9
1995 14 451 20.0 55 677 11.7 1995 14 441 16.6 65 419 31.3
1996 17 115 18.4 57 293 2.9 1996 17 533 21.4 69 390 6.1
1997 20 584 20.3 62 178 85 1997 21 096 20.3 81 446 17.4
1998 20 362 -1.1 60 538 -2.6 1998 20 914 -0.9 77 960 -4.3
1999 15 163 -25.5 58 680 -3.1 1999 15 761 -24.6 66 757 -14.4

Fuente: CEPAL, sobre |a base de cifras oficiales.
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Grafico 3 - IED (en millones de ddlares)
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En definitiva, esta estrategia de integracion, considerada como de segundo 6ptimo (second best) °
busca, esencialmente, promover una serie de reformas estructurales para generar un entorno
econdémico que permita potenciar el crecimiento del producto a través de acciones tendentes a
facilitar los mecanismos del mercado, optimizando la localizacion de los recursos al eliminar las
distorsiones ocasionadas por la intervencién estatal, estimular la competencia, ampliar el mercado, y
estabilizar la economia ampliando el horizonte de decisiones.

3. Estrategia de integracion como fomento del crecimiento econémico

Volviendo al tema del bienestar, se debe sefialar que existen algunos efectos de tipo
dinamico que operan promovidos por un proceso de ampliacion de mercado. Por supuesto que cada
uno de estos efectos se pueden alcanzar bajo el sistema multilateral de comercio, y seria deseable
que asi suceda antes que esperar lograrlo a través de un acuerdo regional de comercio; pero la
realidad nos muestra que la velocidad con la que se pueden alcanzar acuerdos regionales es
ampliamente mayor relativo a la lentitud que viene demostrando el desarrollo del sistema multilateral.
En este caso la cuestion a platear es; ¢si se pueden alcanzar los beneficios dinamicos de la
ampliacion del mercado a través de un acuerdo regional mucho mas rapidamente, entonces por qué
esperar a que el lento proceso multilateral nos proporcione las mismas ventajas? En este caso la
construccion de los blogues regionales no entorpeceria necesariamente el camino hacia la
ampliacion del multilateralismo, sino que por el contrario nos puede estar conduciendo hacia una
aceleracion de las negociaciones multilaterales a futuro, ya que el proceso de integracién potenciaria
cierto tipo de ventajas dinamicas que mejorarian la competitividad de las economias.

® parece oportuno recordar que la teoria de las uniones aduaneras, cuyo alcance se extiende a todos los tipos de APC, es
un caso especial de la teoria del subdptimo (second best). En este caso no es posible satisfacer las condiciones de 6ptimo
de Pareto con lo que, en tales circunstancias, es imposible maximizar hacia el éptimo en tal sentido. Por este motivo la
maximizacion esta sujeta a alcanzar un éptimo de segundo orden, lo que requeriria probablemente la violacién de otras
condiciones de Pareto. El verdadero inconveniente con esto es que una vez que nos conducimos hacia condiciones
suboptimas no existe una regla general para determinar cual de ellas es la mejor. Por otro lado, una vez violadas ciertas
condiciones de Pareto no es posible determinar correctamente si el sendero elegido nos puede devolver hacia el 6ptimo
paretiano. Este es el esquema légico que envuelve a la cuestién fundamental en torno al debate regionalismo versus
multilateralismo que nos conduce a preguntar si el regionalismo (condicién subéptima) necesariamente nos conducira
hacia el multiateralismo (condicién éptima).



El ejemplo més esclarecedor acerca de esto es el de la Comunidad Econémica Europea, que no
s6lo ha potenciado los efectos dinamicos sino que ademas, y a pesar de haber nacido casi a la par
con el sistema multilateral, no ha dejado de promover el multilateralismo al mismo tiempo que ha
ampliado el bloque regional.

Si con el acuerdo regional se logra mejorar la competitividad del sistema econdémico elevando
principalmente la productividad de los factores, pareceria mas probable que posteriormente se
alcancen acuerdos multilaterales mas concluyentes y sostenibles en el tiempo. Por otro lado hay que
diferenciar lo que son ventajas comparativas estaticas con lo que pueden ser ventajas comparativas
dinamicas, por citar un caso, seguramente Japon en la década del cuarenta no poseia ventajas
comparativas en la produccién de automoviles, sin embargo hoy, y desde hace bastante tiempo, es
considerado el productor mas eficiente del mundo.

Es amplia la literatura acerca del tépico apertura-crecimiento, y en muchos casos ciertamente
contradictoria. Ya que escapa a los propésitos del presente trabajo, remitimos el debate a las
referencias propuestas. °

Lo cierto es que hasta el momento no existe un cuerpo de teorias que expliquen, en forma
concluyente, el proceso que se encierra detras del efecto de causalidad entre apertura y crecimiento.
De los modelos propuestos y los trabajos empiricos ensayados, el fendmeno mas evidente es que la
apertura estaria induciendo un proceso de estimulo a la inversion, tanto incrementando su flujo como
optimizando su localizacion. Este mecanismo estaria induciendo mejoras en la tecnologia disponible,
a raiz de la adopcién de nuevas maquinarias y, a través de éstas, nuevas tecnologias, afectando a la
productividad de la economia al elevar la dotacion de capital por trabajador.

En términos generales, los nuevos movimientos hacia un paradigma de desarrollo orientado por una
creciente apertura hacia los mercados mundiales, no solo buscan incrementar los flujos comerciales,
sino también propiciar la modernizacion politica y social. Es decir, moldear las instituciones sociales
a través de un efecto que en la literatura econémica es conocido como “catching-up”.

Lo que intenta verificar este apartado es cuan significativo fue este proceso para el area
comprendida en el MERCOSUR sobre la productividad de la economia y el crecimiento del producto
de la region.

3.1. Productividad total de los factores

Ya que con la apertura y la integracion econdmica se espera mejorar la dinamica del
funcionamiento de la economia en todos sus aspectos, resulta importante entonces buscar los
determinantes de la PTF de las cuatro economias del MERCOSUR, para luego considerar su
impacto sobre el crecimiento del producto de la region.

El método tradicional de calcular la PTF es a través de la estimacién de una funcion de produccién
del tipo Cobb-Douglas. ’

La especificacion funcional y la metodologia de calculo es la siguiente:

Y = AK? L

® Baldwin y Seghezza (1996); Edwards (1998, 1993, 1992); Rodriguez y Rodrik (1999); Krueguer (1998, 1996); Harrison
(1996), Giles y Williams (2000 a y b) entre otros.

" Desde una perspectiva macroeconémica, debemos pensar en la tecnologia en un sentido amplio, que incluye las
distorsiones producidas por la actividad del Estado, el sistema de proteccién de los derechos de propiedad, y otros
elementos de indole semejante... El parametro tecnoldgico A recoge, en consecuencia, todos los elementos que, adn no
siendo tecnolégicos en un sentido microeconémico de la palabra, si que afectan a la tecnologia en el sentido
macroecon6mico, Sala-i-Martin (1994, pagina 13).



Sin restringir la funcion a la existencia de retornos constantes a escala se tiene:

—_ ar b
Y - AK L , con O<a+a<d
Linealizando la ecuacién anterior, al aplicar logaritmos, obtenemos la ecuacion a estimar:
InY, =In A, +aInK,; +blInL, + m,; con0<a<d y 0<a<0O (1),

donde Y es el PIB, K es el Stock de capital fisico, L la fuerza de trabajo ocupada, A representa el
efecto atribuible a la productividad total de los factores, y i es el término de error. Los subindices i y
t representan el pais y el afio, respectivamente. De esta forma, la funcion permite la posibilidad de
verificar si la produccion presenta retornos crecientes, constantes o decrecientes a escala. Asi si
a+ad>1 habra retornos crecientes a escala, sia+a=1 seran constantes y sia+a<0 serén
decrecientes?

El producto es el PIB real en moneda constante de la Penn World Table 6.1 (PWT6.1) °. Los datos
del stock de capital son el resultado de una estimacién basada en el ‘steady-state method” cuya
formulacion se detalla en el anexo | *°. El empleo se ha medido a partir de una serie de empleados
totales construida a partir de los datos disponibles del Banco Mundial, FMI, CEPAL y la OIT. La
forma de reconstruccion de la serie de empleo se presenta en el anexo |.

El estudio se realiza para los cuatro paises del MERCOSUR (Argentina, Brasil, Paraguay y
Uruguay), para el periodo comprendido entre 1980 y 2000, estimandose con la técnica economeétrica
de datos de panel. Bajo esta técnica, y en funcidon del interés del andlisis que se pretende llevar a
cabo, existen dos modelos a saber; el modelo de efectos fijos y el modelo de efectos aleatorios.
Existen algunas argumentaciones practicas que abogan por la utilizacion de uno u otro. Por ejemplo,
dado las caracteristicas de la muestra (4 paises y 21 observaciones), el modelo de efectos fijos
pareciera ser el recomendable en estos casos. Asimismo, el modelo de efectos fijos es un enfoque
razonable cuando se puede estar seguro de que las diferencias entre las unidades, (en nuestro caso
lo paises del MERCOSUR) se pueden interpretar como caracteristicas innatas de la muestra y no
puede ser extrapolable al resto. No obstante, tal como sefiala Greene (1998), algunas veces se
suele argumentar que ciertos factores institucionales, o caracteristicas de los datos, abogan por uno
u otro, pero, desgraciadamente, este enfoque no es de mucha ayuda. Esta posible indeterminacion
puede ser corregida aplicando el contraste de identificacion disefiado por Hausman (1978), el cual
determina cual de los dos modelos debiera ser utilizado. Esto es, bajo la hipotesis nula de efectos
incorrelacionados donde E(&/x)=0, el estadistico de Hausman se distribuye como una chi-cuadrado
con K grados de libertad (siendo K el nimero de variables explicativas). Por otra parte, si &' esta
correlacionada con X debera utilizarse el modelo de efectos fijos, en caso contrario, se debiera
utilizar el modelo de efectos aleatorios.

Se realiz6 el test de Hausman para determinar la eleccion del modelo a utilizar, los resultados han
sido concluyentes a favor del modelo de efectos fijos. Por lo que se supondra la existencia de
efectos fijos en el resto del analisis. En este modelo existen a su vez dos posibilidades, una es la
estimacion a través de coeficientes comunes y otra con coeficientes especificos. En este andlisis se
utiliza éste ultimo, ya que permite obtener distintos coeficientes para cada pais obteniendo
informacién que nos trasmita las particularidades diferenciales de cada uno.

Habiéndose realizado la primera regresion, y constatandose la presencia de autocorrelacion, se
procedera a realizar una correccién en las series a fin de paliar tal obstaculo.

A este fin se considerard que cada pais poseen distintos procesos en la formacién de sus residuos,
lo que resulta ser lo mas apropiado en funcion del modelo que se esta utilizando para su estimacion.

8 Se ha comprobado la posibilidad de existencia de economias constantes a escala mediante la prueba de Wald de
coeficientes restringidos bajo hipotesis de que a+a=1. Los resultados se presentan en el anexo Il.
® Como la PWT6.1 no presenta el dato del PIB real en forma directa éste debid ser calculado multiplicando el PIB real per
capita por la poblacién total.

En Miller y Upadhay (2000 y 2002) se puede encontrar una aplicacion el método de estimacién aqui propuesta.



Es decir, se debera calcular el coeficiente de autocorrelacién fi. De esta forma se obtiene los
coeficientes fi estimados y se procede a la transformacion de las variables de la siguiente forma:

T

Y

Una vez trasformada las series se procede a al estimacion de la ecuacion (1) cuyos resultados se
presentan en el cuadro 2. De cuyos coeficientes estimados se procede a la estimacién de la serie de
PTF que sera utilizada en las regresiones posteriores.

Variable Dependiente: PIB Cuadro 2
Variable Coeficiente t-estadistico

K& 0,488 4,078***

KPra 0,319 2,010%*

KPa -0,076 -0,706

K4 0,354 4 ,853***

L3 1,218 2,652%**

Lbra 0,852 4,373%x*

P& 1,195 6,184***

L 0,906 2,368**

Observaciones totales del panel: 88
* Significativas al 10%. **Significativas al 5%. ***Significativas al 1%.

3.3. Efectos sobre la productividad total de los factores

Segun las teorias clasicas de crecimiento enddégeno, en autarquia se espera que la
productividad de la economia este sujeta, entre otros aspectos menos relevantes, al esfuerzo que la
economia en cuestion realice en Investigacion y Desarrollo (1&D). Pero en una economia abierta, el
papel del comercio internacional, los flujos de IED y el intercambio de conocimiento, hacen que el
desarrollo de la productividad no dependa solo de su propio esfuerzo en I&D, sino ademas del
esfuerzo que realicen sus socios comerciales, (Coe y Helpman, 1995, y Harrison, 1996). Asi la
apertura comercial estaria afectando de una forma directa a la productividad de la economia y, a
través de ésta mejora, al crecimiento del producto. Esta Udltima vision es la que comienza a
imponerse en los ultimos estudios acerca de este topico entre apertura y crecimiento. Como lo
sefialan Miller y Upadhyay (2000, 2002); puede resultar en un grave error agregar variables
adicionales en la funcion de produccion, para explicar el crecimiento del producto, méas alla de los
factores productivos clasicos, ya que estarian seguramente incidiendo en una forma directa sobre la
PTF y, a través de ésta, en una forma indirecta al producto.

Como sefialabamos, la evidencia més significativa entre apertura y crecimiento se daba a través de
su impacto sobre la inversion. En esta linea de trabajos Levine y Renelt (1992) encuentran una
fuerte correlacion entre la relacion inversion-PIB y comercio-PIB, sugiriendo que la conexion entre
comercio y crecimiento ocurre a traves de la inversion, provocado principalmente por las mejoras en
la relocalizacion que se produce en los flujos de inversion a raiz del proceso de apertura. Frankel y
Romer (1999) obtienen resultados similares, sefialando que el comercio incrementaria la renta al
estimular la acumulacién de capital fisico y humano, advirtiendo también que este mecanismo es



articulado tanto por el comercio exterior como por el interno. Sin embargo la apertura al comercio
exterior si estaria optimizando la localizacion de la inversion. Por su parte Baldwin y Seghezza
(1996) realizan una comprobacion empirica entre la relacion hasta aqui comentada, a través de una
funcién de sistemas de ecuaciones simultaneas, con las que confirman que la proteccion doméstica
reduce la inversion interna y por lo tanto ralentiza el crecimiento del producto.

El entorno econdmico, politico e institucional en general, estaria afectando en una forma directa a la
PTF en el sentido macroecondmico. Asi, una reforma economica tendente a producir mejoras en
este entorno estaria potenciando el crecimiento econdémico a través de las mejoras en la asignacion
de los recursos y de esta forma mejorar la productividad de los factores utilizados.

Uno de los factores claves en este proceso son los flujos de IED que, desde la perspectiva del nuevo
regionalismo, es una de las principales razones para celebrar un acuerdo preferencial de comercio.
En el caso del MERCOSUR las reformas econdmicas de estabilizacion, los procesos de
privatizaciones de empresas publicas y el marco que generara el nuevo acuerdo de integracion, han
estimulado decididamente la atraccién de nuevos flujos de IED a la region, que se espera haya
tenido un papel relevante en cuanto a la modernizacién del sistema productivo, segun Griffith-Jones
(2000) y Goldberg y Klein (1997).

A fin de determinar el impacto sobre el entorno econémico después de las reformas y el proceso de
integracion, se procedera a la estimacion de dos ecuaciones; la primera que intentara medir el
impacto del proceso de reformas sobre la productividad total de los factores y la segunda sobre la
tasa de crecimiento del PIB per capita.

Para la primera estimacion sobre los fundamentos de la PTF se utiliza una formulacion reducida de
la empleada por Miller y Upadhyay (2000).

La primera ecuacion a estimar a través de la técnica de datos de panel es la siguiente: ™

InPTF, =a, +&, In(%_)it +a, |”(>%| B)n +a, |n(%| B)n +a,InP, +areformg, + m  (2)

El ratio de inversion sobre empleo (I/L) esta medido en moneda constante de PWT6.1 y la
estimacion de empleo propia®. Las importaciones y exportaciones sobre el producto, (M/PIB) y
(X/PIB) respectivamente, y la tasa de variacién del deflactor del PIB, (P), provienen de datos del
Banco Mundial “World Development Indicators™®. La variable reforma es una variable dummy que
indica el afio en el que se considera habrian comenzado los procesos reales de reformas para cada
uno de los paises, tomando un valor de 1 a partir del proceso de reformas y de 0 en el periodo
anterior. Los afios clasificados como captadores del efecto de los cambios en las politicas
econOmicas, han sido tomados, en general, de Bleaney (1999), que propone a Uruguay como
reformador a partir de 1988 y, a Argentina y Brasil a partir de 1992. No presenta un afio para
Paraguay, el cual situaremos, al igual que los dos anteriores, en 1992 consolidandose luego del
tratado de Asuncion en 1991, el cual dio origen formal al MERCOSUR. Los subindices i y t indican el
pais y el tiempo respectivamente.

Se espera que la I/L tenga un impacto positivo sobre la tasa de crecimiento de la productividad de
los factores, a través de los efectos ya sefialados.* Al igual que la I/L, la variable reforma, que no
solo mide el efecto de la apertura econdémica sino también del proceso de estabilizacion que se
produce por las reformas emprendidas, se espera tenga un efecto positivo sobre INPTF. En el caso
del ratio de importaciones sobre el PIB (I/PIB) el efecto puede ser ambiguo, aunque a largo plazo se
esperaria sea positivo. En un gran nimero de estudios el resultado ha sido negativo; esto seria

A diferencia de la referencia citada hemos incluidos el ratio de importaciones sobre el producto a fin de testar su
resultado y no hemos incluido variables de educacion por la vaguedad de los resultados que se puedan obtener.

La serie de inversion se construyo tomando el ratio de Inversion sobre PIB de la PWT6.1 y multiplicando por el PIB
calculado anteriormente.
1% | a serie de tasa de variacion del deflactor del PIB ha sido transformada haciendo 1+ P/100, a fin de obtener el mayor
numero de observaciones posibles salvando todo los afios para los que se haya registrado deflacion.
¥ No se ha incluido la IED ya que estaria contenida en la informacion de inversion agregada y, al no poder separar el
efecto de ambas sin excluir una de otra en la regresion, se prefirié tomar sélo el dato de inversién.



debido, principalmente a que, en un primer momento, las nuevas importaciones desplazarian
produccion nacional que no posea ventajas comparativas y de esta forma induzca a una
subutilizacion temporal de los factores productivos hasta que se produzca una relocalizaciéon de los
mismos, segun Harrison (1996). El ratio de exportaciones sobre el PIB se espera que el efecto sea
positivo ya que éstas suelen ser en bienes para los que se posee ventajas comparativas optimizando
la utilizacion de los factores y relocalizando mas factores productivos en estas areas, ademas de los
beneficios esperados del tipo “learning by doing” y “spillovers” que se generan con un mayor
contacto con los mercados internacionales. Se ha incluido la tasa de inflacion, P, medida por la tasa
de variacion del deflactor del PIB, esperamos que absorba la parte explicativa de la politica
monetaria que estaria dentro del grupo de politicas explicadas por la variable reforma, se espera que
presente un signo negativo *°. Las variables han sido transformadas a fin de corregir autocorrelacion
con el mismo procedimiento descrito anteriormente. *°

En el cuadro 3 se puede apreciar que en general los resultados son los esperados para todas las
variables, todas ellas con una significatividad superior al 95% y de signo correcto (a excepcién del
ratio de importaciones sobre PIB que no resulta ser significativa). No obstante, el altisimo valor del R
cuadrado obtenido nos estaria indicando la posible presencia de multicolinealidad en el modelo. Sin
embargo, a fin de contrastar la fuerza teorica del modelo, esto no representa un problema, ya que
los coeficientes estimados siguen siendo MELI (mejor estimador lineal insesgado).

Variable Dependiente: PTF Cuadro 3
Variable Coeficiente t-estadistico

IlL 0,096 2,446**

M/PIB -0,032 -0,958

X/PIB 0,074 2,140**

P -0,021 -2,214%*

REFORMA 0,040 3,639%**

R ajustado 0,999  Error estandar de la regresion 0,042281
Observaciones totales del panel: 84
* Significativas al 10%. **Significativas al 5%. ***Significativas al 1%.

Como habriamos sefialado, el aumento de la inversion por trabajador afectara positivamente a la
PTF a través de los mecanismos de incorporacion de tecnologia y nuevos procesos de aprendizaje
por la practica. Asimismo, en un plazo mas alargado de tiempo, se espera que esto provoque un
efecto difusién en toda la economia, con lo que el impacto sobre le productividad seria expansivo.

Las exportaciones también afectarian positivamente a la PTF al optimizar la localizacién de los
recursos hacia los sectores productivos con ventajas comparativas. La inflacion, como se esperaba,
le estaria afectando negativamente; esto puede ser producto de las distorsiones en los niveles de
precios internos que reduce el horizonte de decisiones de los agentes econdmicos, lo que afectaria
negativamente a las inversiones, y al desfase entre precios de comercializables y no
comercializables que se pueden generar, afectando asi a la competitividad de la economia a través
del tipo de cambio real. Es decir, si se produce un proceso inflacionario esto generara una subida
proporcional mayor en lo precios de los no comercializables respecto de los comercializables hasta
gue el tipo de cambio se reajuste a los nuevos niveles de precios, esto provocara un sobrevaluaciéon
cambiaria real que socavara la competitividad econdmica de la region afectando a la productividad a
raiz de la subutilizacibn momentanea de los factores afectados por los flujos comerciales. Si bien

15 Una referencia en la que se puede encontrar una aplicacion de los fundamentos de la PTF en donde se incluye la tasa
de inflacion es Miller y Upadhyay (2000).

18 Al existir una variable dummy, la transformacién de la misma se realiza asignando 1/1-fi a todos los valores iguales a 1
antes de la transformacion, y de 1 a las que anteriormente se les habia asignado el valor de 0, tal como lo se sugiere en
Gujarati (1999, pp. 517).



este Ultimo fenédmeno es, por lo general, de caracter coyuntural, para economias con problemas
inflacionarios permanentes o de fijacion de tipos de cambio muy extendidos, puede ocasionar
cambios de indole estructural. La variable reforma habria afectado positivamente a la productividad,
esto seria a raiz del ambiente de estabilidad inducido por tales procesos los cuales estarian
ampliando el horizonte de decisiones para los agentes econdmicos, eliminando ademas muchas
distorsiones y negocios emprendidos por sefiales de mercado incorrectas, a raiz de las distorsiones
inducidas por las politicas economicas. En el caso de las importaciones no es de extrafiarse la no
significatividad de las variables ya que a ese nivel de agregacion no se puede distinguir el efecto de
importaciones de nuevos insumos intermedios, o de maquinarias y equipos, que si podrian afectar al
mejoramiento de la competitividad. Incluso si esta variable hubiese presentado un resultado negativo
no nos extrafaria por el mismo motivo, ya que si el componente de bienes de consumo final es muy
importante, esto puede generar un desplazamiento de la produccion nacional generando capacidad
ociosa de los factores productivos, en un primer momento.

3.4. Efectos sobre el crecimiento del producto

El segundo contraste que se hara se refiere al impacto sobre el crecimiento del producto. En

general, los estudios realizados adoptan un andlisis de corte trasversal, incluyendo una amplia gama
de paises. No obstante, estudios recientes han demostrado que muchas variables que son
habitualmente significativas, considerando el conjunto de paises, dejan de serlo cuando se
desagregan segun el grado de desarrollo de los paises o en regresiones de datos de panel (Casas
et al. 2002). '
En particular cuando se utiliza el analisis de corte trasversal existe el inconveniente de que se pierde
importante informacion sobre las particularidades propias de cada pais, las cuales pueden estar
correlacionadas a su vez con las variables explicativas, creando un sesgo por variables omitidas.
Este inconveniente puede ser minimizado al utilizando el andlisis de datos de panel, ya que las
particularidades de cada pais se haran notar en las fluctuaciones que observen las variables a
través del tiempo, fundando una vez mas la conveniencia y la solidez de la técnica utilizada en este
andlisis.

Como variable dependiente cabe considerar la tasa de crecimiento del PIB per capita, aunque en
algunos trabajos, tal como el de Edwards (1998), también se ha utilizado sélo la tasa de crecimiento
del PIB. Los estudios empiricos explican la tasa de crecimiento del PIB per capita mediante la tasa
de crecimiento de la dotacion de capital, la tasa de crecimiento de la poblacion total, el nivel de
estudios formales (en distintos niveles educativos), la participacién de la inversion sobre el PIB, el
gasto publico como proporcion de la economia, generalmente medido como el gasto publico en
proporcién del producto, la proporcién del comercio exterior sobre el producto, la tasa de inflacion, la
oferta crediticia, y pueden incorporarse indicadores y dummies de caracter mas cualitativo, las
cuales intentan medir el impacto de las politicas implementadas. *®

La informacion disponible permite estimar la siguiente ecuacion:

g, =a, +a,dIn(l /PIB), +a,dInn, +a,dIn(X +M /PIB),

+a4d In(GP/ Pl B)it +a5d In Pit +a6ref0r'rnat +U, (3),

Y En Levine y Renelt (1991) se puede encontrar una buena revisién de varios trabajos basado en muestras de cortes
transversal. Algunos trabajos que incluyan datos de panel en el andlisis (todos resueltos a través de un modelo de efectos
fijos) son; Knight, Loayza y Villanueva (1993), Loayza (1994), Islam (1995), Lee, Pesaran y Smith (1997), Evans (1998) y
Casas, Dabus y Laumann (2002).

8 En Edwards (1998) se puede encontrar un estudio aplicado que toma un gran nimero de variables de esta Ultima
categoria. En Rodriguez y Rodrik (1999) se puede hallar una critica a este trabajo y en especial a las variables utilizadas.



donde g es la tasa de crecimiento del PIB per capita medido por el PIB real per capita; I/PIB la
proporcion de inversion sobre el producto esta medido en moneda constante; n es la tasa de
crecimiento de la poblaciéon; la apertura comercial, o0 X+M/PIB la suma de exportaciones e
importaciones como participacion del producto, es medido por la variable apertura (Openness) de
Summer y Heston PWT6.1. GP/PIB es la proporcién del gasto publico sobre el producto que, al igual
gue las anteriores variables han sido recogidas de la PWT6.1. La variable P es la tasa media anual
de inflacion obtenida de “World Development Indicators 2001-Banco Mundial”. Por ultimo la variable
reforma es la misma que se ha utilizado en la regresion anterior. Los subindices i y t indican el pais 'y
el afo, respectivamente.

En el cuadro 4 se presentan los resultados obtenidos. Se puede observar que las Unicas dos
variables que aparecen con un grado de significatividad superior el 95 por cien son el gasto publico y
la inversién, resultados que son los esperados.

La variable de inflacion aparece con el signo esperado pero a un nivel de significatividad del 90 %
(aunque muy cercano al 95%). En el caso de la tasa de crecimiento de la poblacion, si bien es una
variable de la que cabe esperar resultados significativos en muestras de corte trasversal, no es de
extrafiar que en este caso presente un resultado ambiguo, no significativo *°. Si se considera la
poblacion como indicador de la dotacion del factor trabajo, esto podria explicarse, ya que en
economias que presenten tasas de paro poco fluctuantes en el tiempo se podria esperar un
resultado positivo. No obstante, en el caso de economias como las del MERCOSUR, que han sufrido
variaciones muy significativas de la tasa de paro a lo largo de las dos décadas de estudio, pareciera
un resultado normal la no significatividad de esta variable, ya que la poblacion no resulta ser un
buen indicador de dotacion de factor trabajo. Incluso en paises de muy bajos ingresos esta variable
ha dado resultados negativos. La variable de apertura presenta un resultado que en alguna forma
habriamos anticipado ya que ésta afectaria en una forma directa a la PTF, y en todo caso en una
forma indirecta al crecimiento. En todo caso es muy probable que X+M/PIB no sea significativa ya
gue los paises bajo analisis han sufrido un proceso de reformas estructurales muy importantes en
todo su entramado productivo a raiz de la apertura econémica, lo que habria desplazado a ciertas
industrias afectando profundamente a la utilizacion de la capacidad instalada de ciertas industrias y
generando un fuerte desempleo de la mano de obra. En el caso de la variable reforma, es muy
probable que esta este captando el impacto de las profundas crisis financieras internacionales, en
1995 con las crisis mexicana, 1997 la asiatica, y en 1999 la rusa y brasilefia.

Variable Dependiente: G Cuadro 4
Variable Coeficiente t-estadistico

I/PIB 21,683 4,649%**

POB -2,113 -0,363

X+M/PIB 4,693 1,040

GP/PIB 8,788 2,305**

P -1,644 -1,845*

REFORMA 0,866 0,918

R” ajustado 0,346 Error estandar de la regresion 4,168256
Observaciones totales del panel: 84
Significativas al 10%. **Significativas al 5%. ***Significativas al 1%.

9 El resultado esperado es un impacto positivo desde la tasa de crecimiento de la poblacion sobre la tasa de crecimiento
del PIB per capita. Asimismo, también se ha contrastado dos alternativas en la regresion, cambiando la variable de tasa
de crecimiento de la poblacion por su valor en niveles, e introduciendo la variable empleo. En ningln caso los resultados
mejoran.



Si bien el poder explicativo del modelo podria ser aceptable, cabria preguntarnos si la especificacion
del modelo es realmente la adecuada. Concretamente, si estamos dejando fuera alguna variable
explicativa que afecte a la tasa de crecimiento del producto en una forma mas directa, como la PTF.
A fin de contrastar tal interrogante se va a reformular la ecuacién (3) eliminando las variables que no
posean un grado de significatividad superior al 95% e incluyendo la PTF. La nueva ecuacion a
estimar es la siguiente:

0. =a,+a,dIn(l/PIB, +a,dIn(GP/PIB,, +a,dInPTFK, +u, (4

Los resultados de tal modificacion mejoran notablemente, los cuales son presentados en el cuadro 5.
El modelo pasa a explicar en un 71% el crecimiento del producto per capita y todos los coeficientes
poseen un grado de significatividad superior al 95%. La mejora de los resultados al incluir la PTF,
confirma que las variables que presentan una mayor capacidad de explicacion sobre la tasa de
crecimiento del producto son las variables clasicas de la funcion de produccion, con un impacto
inmediato y significativo. Las medidas de impacto de las politicas sobre el comportamiento
econdémico parecen influir sobre la dinamica de las variables clasicas que a su vez, inciden en el
crecimiento, por tanto, si se quiere medir su incidencia sobre el crecimiento, resultaria mas
convenientezomedir su impacto sobre el papel jugado en la asignaciéon de los recursos, aproximado
por la PTF.

Variable Dependiente: G Cuadro 5
Variable Coeficientes t-estadistico
I/PIB 29,702 9,977
G/PPIB 4,760 2,019**

PTF 72,202 10,222
Efectos Fijos

ARG 0,524

BRA 1,324

PAR 0,602

URU 0,999

R? ajustado 0,712 Error estandar de la regresion 2,765262

Observaciones totales del panel: 84
Significativas al 10%. **Significativas al 5%. ***Significativas al 1%.

4. Conclusiones

Queda claro que las circunstancias econémicas que fueron el marco de lo que se denomina
primer regionalismo difiere cuantiosamente de las actuales circunstancias de la economia
internacional. Por tal motivo cobra importancia el nuevo enfoque denominado como nuevo
regionalismo.

El debate sobre la relacion de causalidad entre regionalismo y multilateralismo, esta ain si
resolverse. Aparentemente, el efecto desde el movimiento regionalista puede ser tanto beneficioso
como perjudicial para el posterior desarrollo del sistema multilateral. La evidencia historica
disponible, principalmente basado en la experiencia de la Uniéon Europea, se inclinaria en admitir un
probable impacto positivo hacia un posterior proceso de liberalizacion unilateral. Como se ha
sefialado, si el proceso de integracion logra una sustancial mejora de la economia, es mas probable

? Se ha testeado multicolinealidad en el modelo obteniendo resultados que indican la ausencia de la misma.



gue los gobiernos se inclinen mas favorablemente a emprender un proceso de apertura mas
profundo con posterioridad.

Este trabajo ha abordado el analisis del impacto de las reformas econdmicas sobre el
crecimiento en el MERCOSUR. Se ha demostrado como el MERCOSUR puede ser encuadrado en
los nuevos movimientos regionalistas preconizados por el nuevo regionalismo evitindose ademas
las relaciones centro-periferia (Hub-and-Spoke), factor que seria indeseable para el bienestar
conjunto de los paises integrados.

Se ha estudiado ademas el impacto que ha tenido el proceso de integracion y reformas

emprendidas para alcanzar tal fin, sobre la economia de la region. Del andlisis se desprende que el
impacto directo devenido de tal proceso se centra directamente sobre la productividad econémica,
gue estaria afectando indirectamente sobre el producto per capita regional. Tal resultado nos estaria
indicando que, a largo plazo, cabe esperar amplios beneficios del proceso de integracion.
Con la tendencia obtenida para la productividad (coeficientes fijos positivos), de mejora continua e
impacto positivo en el crecimiento, se crea un escenario propicio para que la apertura unilateral
pueda profundizarse de manera paulatinamente creciente. En este sentido, el MERCOSUR podria
encuadrarse dentro del nuevo regionalismo como un acuerdo regional fructifero en el fomento de su
crecimiento economico y dinamizador del desarrollo del sistema multilateral de comercio.

La evidencia presentada revela coémo, el nuevo proceso regionalista impulsa las reformas
econOmicas, conduciendo a las economias en desarrollo a adoptar politicas tendentes a facilitar el
funcionamiento del mercado. La competencia que se genera entre las economias impulsa, a su vez,
a llevar a cabo mayores reformas y a profundizar la integracion. Todo este proceso se
retroalimentaria mediante una mejora de la productividad que, a su vez, potencia el crecimiento de la
economia.



Anexo |

Estimacion del Stock de Capital: Se calcula a partir del “steady-state method” aplicado también por
Miller y Upadhyay (2002). Bajo esta metodologia se supone que el ratio (K/Y) es constante en t,
implicando que la tasa de crecimiento del producto y del capital se igualan. Partiendo de:

_ @Kt c%t “_ét ' ﬂt v
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Como el capital y el producto crecen a la misma tasa la ecuacion (1) se puede rescribir como:

K EHREEAS Elr o dfA

. - - Tp +d L = 2
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Resolviendo la ecuacion (2) se tiene:

?(/tég =§%g/(g*t +d), donde “** refiere a los valores de equilibrios y &, la tasa de
t t

depreciacion, se supone constante e igual al 7 por cien, Miller y Upadhyay (2002). La tasa de
crecimiento del producto de equilibrio g no se igualara a la tasa actual de crecimiento sino que se
procedera al célculo propuesto por King y Levine (1994), siguiendo la siguiente relacion:

g =lg+(- 1)g,, donde g es la tasa promedio de crecimiento para el pais a lo largo del periodo

de estudio calculado a partir de los datos de la tasa de crecimiento anual del PIB en moneda
constante del Banco Mundial-World Development Indicators, g, es la tasa de crecimiento de la
economia mundial estimada en un 4 por cien, y €=0,25, cuyos resultados provienen de Easterly et al.
(1993). El dato de (I/Y,)" se obtuvo de la PWT6.1 medido en moneda constante al igual que el PIB
real. A partir de esta formulacién se obtiene el ratio capital-producto de equilibrio ((K/Y,)).
Finalmente, multiplicando (K/Y,)" por la produccion promedio de los dltimos cinco afios se obtiene la
el stock de capital promedio para el periodo.

Serie de empleo: La serie del nimero total de empleados fue construida a partir de los datos de la
fuerza total de trabajo (FTT) del Banco Mundial, luego, a partir de las tasas de paro (TP), cuyas
series fueron reconstruidas a partir de datos del FMI, CEPAL y la OIT, se calculo el niUmero de
parados totales (NPT). Por resta de la fuerza total de trabajo y el nUmero total de parados se arriba
al dato del nimero total de empleados (NTE). Esto es:

FTT*TP=NPT, luego FTT-NTP=NTE.



Anexo Il

Test de Wald para determinar posibilidad de economias constantes a escala.

Argentina Hipotesis nula: C(1)+C(B)=1
F-estadistico 2,984664 Probabilidad 0,087916
Chi-cuadrado 2,984664 Probabilidad 0,084057
Brasil Hipdtesis nula: C(2)+C(6)=1
F-estadistico 0,846886 Probabilidad 0,360202
Chi-cuadrado 0,846886 Probabilidad 0,357435
Paraguay Hipétesis nula: C(3)+C(7)=1
F-estadistico 0,575427 Probabilidad 0,450340
Chi-cuadrado 0,575427 Probabilidad 0,448111
Uruguay Hipotesis nula: C(4)+C(8)=1
F-estadistico 0,474752 Probabilidad 0,492803
Chi-cuadrado 0,474752 Probabilidad 0,490809

Solo puede confirmarse la posibilidad de economias constantes a escala con un 90 % de
probabilidad para el caso Argentino.
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